
2026年商务工作计划

2026年是“十五五”的开局之年，做好今年商务工作，意义重大。立足商务工作“三个重要”定位，坚持稳中求进工作总基调，紧扣市委、市政府提出的现代化经济建设“三步走”策略的“第二步”目标，主动融入建设具有世界聚合力的双向开放枢纽，确保“十五五”开好局、起好步。
全年主要预期目标是：新招选项目扩量提质，协议引资额超4000亿元，亿元以上产业项目数超1000个，30亿元以上项目数超50个，科技项目数超500个。社会消费品零售总额增长5.5%，实际使用外资稳中提质，外贸进出口总额增长5%、跨境电商平台进出口增长30%。在实际工作中，立足“跳一跳、够得着”，全力争取最好结果。重点抓好七项工作：
[bookmark: _GoBack]（一）聚焦攻项目、扩投资，持续发力招商选资。继续实施项目攻坚“4155”工程，搭平台、拓渠道、优考核，推动招商选资向质效型转变。一是健全考评推进机制。坚持实绩导向，修订完善全市招商选资考核、招商先进评选办法，推动招商选资向“重落地、重投产”转变。健全项目研判机制，组建专家库，提升项目准入、质效评估专业化水平。完善跟踪通报机制，每月编发高质量招商简报不少于2期，强化晾晒比拼、督促推进。创新实施外出招商轮值制度，当月轮值县区梳理报送重点推进项目信息不少于3条，其他县区不少于1条。二是搭建精准对接平台。强化产业链供应链精准对接，务实办好华商大会、第二十届台商论坛、2026金秋经贸恳谈会3场“请进来”活动，高质量举办浙江、深圳、上海、中西部4场“走出去”对接活动。市县联动，开展50场以上精准化“小分队”招商，各县区不少于6场。三是拓展招商渠道模式。深化产业链招商、资本招商、场景招商，市县联动绘制产业链全景图谱、产业链招商需求场景清单，靶向招引上下游企业，协同推动项目落地。鼓励和支持县区加强与永鑫资本、芯禾资本、外国在华商协会等专业机构合作，拓展项目信息来源。四是提升招商专业化水平。持续打造产业、科技、服务业三支招商队伍，常态化组织专题培训，重点开展经济大讲堂、招商“大比武”等活动，着力提升招商人员项目洽谈、产业研判等能力。强化驻外招商局管理，实行“周例会、月通报、季述职、年考核”，协同推进优晋绌退动态调整。
（二）聚焦优供给、拓场景，加速释放消费潜力。深入实施提振消费专项行动，强化“政策+活动+金融”协同发力，多措并举提振消费。一是拓展品牌矩阵提热度。持续打造“幸福满淮•安心消费”品牌，突出“春惠淮安”“美好夏夜”“金秋惠购”“幸福暖冬”等主题，全年举办“十城千场万店”“一城两园”等1000场以上促消费活动，发放消费惠民券、数字人民币红包，统筹按一定比例支持县区举办活动，活跃消费市场。二是狠抓大宗消费挖潜力。出台2026年汽车、家电3C消费品以旧换新实施细则，发放市级汽车消费补贴，联合金融机构推出消费立减、分期贴息、等政策。举办100场以上促消费政策进重点企业等“五进”活动，提高政策知晓度和覆盖面。三是优化消费体验拓渠道。实施淮安好物“三上”行动，以“一县一市集”为载体，全力推动淮安好物、外贸优品、国货潮品上商超、上连锁、上电商平台，拓宽特色产品销售通路。探索AI在体验消费、个性消费等场景应用，培育多元化、沉浸式数字消费场景。放大“票根经济”效应，联合金融机构打造“一票乐享”促消费平台，推出商场、餐饮、酒店等优惠政策。四是扩大美食消费促升级。推进淮扬菜传承发展促进条例年内颁布施行，支持淮扬菜传承创新和产业化发展，推进一二三产融合发展。创新打造“美食+”融合IP，释放服务消费潜在动能。联合西游乐园打造“食游记”品牌，培育“食游记”标杆餐厅。依托县区特色资源，打造并推广“一县区一宴席”，唱响“我是厨神”“百县千味”品牌。多媒体策划100期“寻味淮安”主题宣传，开展50场以上美食主题促消费活动。
（三）聚焦育载体、畅渠道，健全现代商贸流通体系。坚持市县区、内外贸、线上下“三个联动”，完善城乡商贸流通体系，增强消费载体服务功能。一是推进县域商业扩容提质。用足用好商业设施改造“两新”项目资金、国家贷款贴息等支持政策，全年推进10个以上农贸市场改造提升，支持县区建设农产品冷链设施设备和乡镇商贸中心、集贸市场。市县联动、部门协同，推动连锁商超、生鲜电商下沉社区、乡镇、新建小区、产业园区、工业集中区等布局。支持马头大集等特色化发展，拓展乡镇商贸中心“一店多能”功能。二是提升消费载体服务能级。开展消费载体“三新”拓展行动，引导万象城、万达广场、新亚、金鹰等商业综合体错位发展，差异化丰富消费品类，增强对周边区域的虹吸效应。深化御码头、河下古镇等3个省级夜间消费集聚区试点示范，完善业态布局、景观提升与智慧化改造。推动城区农贸市场智慧化、品牌化转型，培育1—2家“胖东来”式自营超市。三是培育消费新业态新模式。大力发展首店经济，全年引进60家以上品牌首店、旗舰店、体验店。开展老字号焕新行动，文化赋能老字号企业，培育10家以上“江苏老字号”。深入推动内外贸一体化发展，组织企业抢订单、拓市场，培育省级以上“领跑”企业，打造“国货潮品新势力”。四是发展直播电商即时零售。实施直播电商高质量发展工作计划，加大与阿里、京东、美团、淘宝闪购等主流电商平台资源对接合作，推动即时零售等新业态发展，加速传统批零企业转型升级。全年培育10个品牌直播间，打造3个直播基地。分类分层组织70场次培训，覆盖3500人次。
（四）聚焦强动能、优生态，加速推进“淮品出海”。贯彻实施“一稳五新”行动，细化落实外贸创新发展三年行动方案，深耕传统市场、深挖新兴市场。一是扶持工业企业转型。全面梳理工业企业培育和招商企业帮扶“两张清单”，“一对一”精准帮扶有意愿的工业企业，特别是高新技术企业、专精特新“小巨人”企业开拓国际市场，推动新开、竣工产业项目形成外贸实绩。全年新增外贸工业企业60户以上，其中超1000万美元企业10户以上。淮安经开区新培育外贸工业企业12户以上，其他县区6户以上。二是抱团出海开拓市场。启动外贸“百团千企”出海行动，组织超500家外贸企业参加200场境外展会，政策资源向“一带一路”、RCEP、中东、非洲、南美等新兴市场倾斜。深入与会展机构、境外商协会、华人机构对接合作，市级层面组织赴东南亚、中亚等市场开展贸促活动，帮助企业对接新客户、开拓新市场。各县区也要拓展与外国驻华贸促机构建立合作关系，举办精准对接活动。淮安区要加大法兰克福综合服务中心的建设和推广。三是跨境赋能激发活力。推进落实跨境电商高质量发展实施方案，实施“跨境电商+产业带”培育工程，“一区一园一品”培育跨境电商产业带，围绕卡佩希、朗天供应链、怡亚通等头部企业，赴深圳、广州等先进地区开展产业链招商活动4场以上。各县区要参照组建工作专班，明确招商任务，压实主体责任，每季度举办培训、供需对接等专题活动2场以上。
（五）聚焦强服务、优结构，提升双向投资质效。持续推进增资扩产稳存量、精准开展外资招商扩增量、服务企业转型升级提质量，打造“投资江苏•选择淮安”品牌。一是增资扩股稳量。打好百企大走访、惠企政策宣讲、红利精准直达“组合拳”，“一企一策”重点服务外方未分配利润、资本盈余公积超1000万元、有外债的外资企业，整合税务、外管、市场监管等部门力量帮助企业解决实际问题，全年增资扩股到账外资占比持续保持30%以上。二是创新方式增量。借助省商务厅、在华商协会、咨询机构等平台，促进我市6家上市公司、21家有上市或融资计划的企业境外外资并购。大力推进市、县区园区产业基金与境外基金公司对接，拓展QFLP利用外资方式，探索与中东主权基金开展合作。鼓励设立投资性公司，力争新增1家外资投资性公司。推动共创草坪、台华新材料、澳洋顺昌等有境外投资企业“返程投资”。三是项目招引扩量。推进“参展+招商”，用好投洽会、进博会等国家、省招商平台资源，积极对接外国在华商协会及咨询机构，开展会员企业“请进来”活动，持续拓展外资招引渠道和路径。支持县区发挥“一号招商员”作用，加大“走出去”精准招商力度，各县区全年开展不少于3场境外小分队招商活动。四是合理有序对外投资。组织10家以上企业参加中国—东盟博览会、中非博览会、跨国研讨会等推介活动，举办对外投资业务交流会，支持有条件企业对外投资，鼓励对外投资带动出口，全年新设对外投资企业15家。
（六）聚焦抓改革、强载体，增强园区平台发展能级。坚持以改革创新增动力为牵引，积极利用综合交通优势高质量发展枢纽经济，塑造开放发展新优势。一是持续推进重点领域改革。深化建管机制、放权赋能、人事薪酬、招商机制等关键领域改革，重点推动盱眙开发区、淮安开发区做好人事薪酬改革，清江浦开发区做好市场化招商改革，争取更多改革创新做法在全省推广。复制推广自贸区改革试点经验，符合我市市情事项实施率100%。二是持续推动园区争先进位。围绕国家和省经济开发区综合评价体系，“一区一策”制定进位争先方案，淮安经开区“国考”争取进入全国前100名、“省考”保持全省前30名；淮安综保区综评力争进入全国前100名；市工业园区、涟水开发区等7家“省考”力争实现整体进位。协同市委改革办开展差异化考评，促进开发区队伍状态提振、双轮驱动提速、产业发展提效。三是持续深化产业集聚发展。围绕首位产业、优势产业，招引链主企业和上下游配套项目、科技型项目，加快产业集聚。淮安经开区重点围绕电子信息、半导体打造超500亿级的特色产业集群，涟水开发区、洪泽开发区等围绕新材料、高端纺织等产业打造200亿级特色产业集群，清江浦开发区、淮安开发区等有条件的园区争创省级国际合作园区。四是持续提升口岸便利化水平。聚力打造区域跨境货物集散中心，提升淮安至日本大阪全货机航线运营质效，推进进境水果指定监管场地早日通过验收和实体运营。充分运用“区港联动、水陆联运”新模式，吸引本地大型外贸企业及周边地区出口货物在淮安港装箱出运。各县区要引导和支持本地外贸企业用足用好我市现有物流通道，助力企业降本增效。
（七）聚焦守底线、防风险，筑牢商务领域安全屏障。树立底线思维、极限思维，全面抓实抓细安全各项工作，聚力推动商务领域安全治理全面提质增效。一是有效防范对外贸易风险。持续提高外贸企业风险管理能力，对涉险国别、市场及时预警，帮助企业在国际贸易中有效“避坑”。落实贸易摩擦应对全过程指导工作机制，帮助企业做好反倾销、反补贴等案件应诉。二是有效应对“走出去”风险。紧扣项目、人员重点，组织参加全省海外合规经营培训，每季度对境外项目、人员开展一次摸底排查，强化对高风险国家（地区）投资合作监管。三是有效提升商务领域本质安全。聚焦商务领域安全生产“六化”建设，坚持责任落实清单化管理，完善全时应急机制，攻坚推进“手册化”建设，持续增强商务系统“四进”水平，为商务高质量发展创造良好安全环境。
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